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	Consideraciones Generales
	1.2 
	[bookmark: _Hlk1380787]La responsabilidad en cuanto a la ejecución del proyecto, y por tanto a la adjudicación y administración de los contratos en virtud del mismo, es del Prestatario.[footnoteRef:1] Por su parte, el Banco, de conformidad con su Convenio Constitutivo, “...tomará las medidas necesarias para asegurar que el producto de todo préstamo que efectúe o garantice, o en el que tenga participación, se destine únicamente a los fines para los cuales el préstamo se haya efectuado, dando debida atención a las consideraciones de economía y eficiencia”. Si bien en la práctica las reglas y procedimientos de contratación específicos a seguir en la ejecución de un proyecto dependen de cada caso, los siguientes Principios Básicos de Adquisiciones del Banco guían las adquisiciones según esta Política: [1:  	En algunos casos el Prestatario actúa solamente como intermediario y el proyecto es ejecutado por otro organismo o entidad. Las referencias que en estas Políticas se hacen al Prestatario comprenden también a tales organismos o entidades, así como a los subprestatarios en el caso del financiamiento otorgado para sub-préstamos en préstamos globales y, en el caso de cooperaciones técnicas, al Beneficiario.] 

(a) Valor por dinero: el principio de VpD significa el uso efectivo, eficiente y económico de los recursos, que requiere una evaluación de los costos y beneficios relevantes, junto con una evaluación de los riesgos y los atributos y el ciclo de vida que no son de precio, según corresponda. El precio solo puede no representar necesariamente VpD.
(b) la necesidad de atender a criterios de Economía y Eficiencia en la ejecución del proyecto, inclusive para la contratación de los bienes y para la ejecución de las obras involucradas en él;
(c) el interés del Banco en dar a todos los oferentes elegibles, tanto de países Prestatarios como no Prestatarios miembros del Banco,[footnoteRef:2] la misma información e igual oportunidad de competir en el suministro de bienes y la ejecución de obras financiados por el Banco; [2:  	Véanse los párrafos 1.6, 1.7 y 1.8.] 

(d) el interés del Banco en fomentar el desarrollo de los contratistas y fabricantes del país Prestatario; y
(e) la importancia de que el proceso de contratación sea transparente.
(f) Adecuado al Propósito: el principio de adecuación para el propósito se aplica tanto a los resultados esperados como a los acuerdos de adquisición para determinar el enfoque más adecuado para cumplir con los objetivos y resultados de desarrollo del proyecto, considerando el contexto y el riesgo, valor, naturaleza y complejidad de la adquisición.
(g) Integridad: el principio de integridad se refiere a la financiación del Banco sea utilizada para los fines previstos y las prácticas de buena gestión, y requiere que todas las partes involucradas en el proceso de adquisición observen el más alto estándar de ética durante el proceso de adquisición, contratación y la ejecución de los proyectos financiados por el Banco, absteniéndose de las prácticas prohibidas, de conformidad con el párrafo 1.16

	

	
	1.3
	La libre competencia es la base de la eficiencia de las contrataciones públicas. Los Prestatarios deben seleccionar el método más apropiado para la contratación específica. En la mayoría de casos, a menos que sea justificado en la estrategia de adquisiciones, tal como se requiere el Apéndice 1 de este documento, así como las consideraciones de adecuación al propósito, el método más apropiado será la Licitación Pública Internacional (LPI), ya sea como una Solicitud de Oferta o Solicitud de Propuesta, adecuadamente administrada, con la concesión de las preferencias apropiadas para los bienes de fabricación nacional, de conformidad con las condiciones establecidas. Por lo tanto, en la mayoría de los casos, el Banco exige a sus Prestatarios que contraten la adquisición de bienes, la ejecución de obras y servicios conexos, mediante Licitación Pública Internacional abierta a los proveedores de bienes y contratistas de obras elegibles para participar en ésta.[footnoteRef:3] En la Sección II de estas Políticas se describen los procedimientos a seguir en la Licitación Pública Internacional. [3:  	Véanse los párrafos 1.8, 1.9 y 1.10.] 

	

	
	1.4
	Por otra parte, cuando una LPI no sea el método de adquisición más apropiado, se pueden usar otros métodos de adquisición. La Sección III describe estos otros métodos de adquisición y las circunstancias en las que su aplicación sería más apropiada para implementar procedimientos que reflejen el óptimo Valor por Dinero durante todo el ciclo de adquisición y respetan los Principios Básicos de Adquisiciones del Banco. Los métodos particulares que se pueden seguir para la adquisición en un proyecto se establecen en el Contrato de Préstamo. Los contratos específicos para financiar en el marco del Proyecto y su método de adquisición, de conformidad con el Contrato de Préstamo, se especifican en el Plan de Adquisiciones como se indica en el párrafo 1.18 de estas Políticas. 
	

	Arreglos Alternativos para las Adquisiciones
	1.6
	A solicitud del Prestatario, el Banco puede, sujeto a sus políticas, normas y requisitos operativos y aplicables, acordar utilizar y aplicar las normas y procedimientos de adquisiciones de otra organización o agencia multilateral o bilateral y puede acordar que dicha entidad asuma una posición de liderazgo en apoyo a la ejecución y el seguimiento de las actividades de adquisición a través de acuerdos de confianza mutua. Tales acuerdos deberán ser consistentes con los Principios Básicos de Adquisiciones del Banco y las disposiciones establecidas en el párrafo 1.2 y garantizar que las Prácticas Prohibidas y los Procedimientos de Sanción del Banco, y los recursos contractuales establecidos en los Contratos de Préstamo, permitan confiar en las políticas de la institución líder designada.
	

	Uso del Sistema de País

	1.7
	A solicitud del Prestatario, el Banco puede descansar en y aplicar las normas, procedimientos y sistemas de adquisición del Prestatario a nivel nacional o subnacional, o agencia del Prestatario cuando garanticen los Principios Básicos de Adquisiciones, de acuerdo con las evaluaciones del Banco[footnoteRef:4] y sean aceptables para el Banco. [4:  Normalmente, el Banco aplica la Metodología para la Evaluación de Sistemas de Adquisiciones (MAPS) desarrollada por las IFI y la OCDE.] 

	

	Elegibilidad
	1.10
	Como excepciones a lo antedicho:
(d) Como excepción al inciso (c), cuando los servicios de las empresas propiedad del estado en el país del Prestatario son de una naturaleza única y excepcional y su participación es fundamental para la implementación del proyecto, caso por caso, el Banco puede acordar la contratación de esas instituciones. 
	

	Contratación Anticipada y Financiamiento Retroactivo
	1.11
	El Prestatario puede tener interés en iniciar las contrataciones antes de la firma del correspondiente Contrato de Préstamo con el Banco. En estos casos, los procedimientos de contratación, incluidos los anuncios, deben guardar conformidad con los Principios Básicos de Adquisiciones del Banco de tal manera que los contratos subsecuentes sean elegibles de financiamiento, y el Banco examinará el proceso utilizado por el Prestatario. El Prestatario realiza la contratación anticipada a su propio riesgo y el acuerdo del Banco respecto a los procedimientos, la documentación o la propuesta de adjudicación no lo compromete a otorgar un préstamo para el proyecto de que se trate. Si el contrato se firma, el reembolso por el Banco de cualesquiera pagos hechos por el Prestatario en virtud del contrato celebrado antes de la firma del Contrato de Préstamo se conoce como financiamiento retroactivo, y sólo está permitido dentro de los límites especificados en el Contrato de Préstamo.
	

	Contrataciones No Elegibles para Financiamiento del Banco
	1.14
	El Banco no financia gastos por concepto de bienes y obras cuya adquisición o contratación no se haya hecho de conformidad con los procedimientos establecidos en el Contrato de Préstamo y conforme haya sido detallada en el Plan de Contrataciones.[footnoteRef:5] En tales casos, el Banco puede, ejercitar otros recursos en virtud del Contrato de Préstamo y tomar las acciones apropiadas, incluyendo declarar una contratación no elegible para financiamiento del Banco. Aunque un contrato sea adjudicado después de obtener una “no objeción” del Banco, el Banco puede declarar una contratación no elegible para financiamiento del Banco si concluye que la “no objeción” fue emitida sobre la base de información incompleta, inexacta, o engañosa proporcionada por el Prestatario o si los términos y condiciones del contrato han sido modificados sin la aprobación del Banco. [5:   	Véase párrafo 1.18.] 

	

	Prácticas Prohibidas
	1.17
	Con el acuerdo específico del Banco, un Prestatario podrá incluir en los formularios de licitación para contratos de gran cuantía, financiados por el Banco, la declaratoria jurada del oferente de observar las leyes del país contra Prácticas Prohibidas (incluidos sobornos) y las regulaciones de un Banco Multilateral de Desarrollo o Agencia Internacional de Desarrollo relacionada con Prácticas Prohibidas, según sea aplicable, cuando compita o ejecute un contrato, conforme éstas hayan sido incluidas en los documentos de licitación.[footnoteRef:6] El Banco aceptará la introducción de tal declaratoria a petición del país del Prestatario, siempre que los acuerdos que rijan esa declaratoria sean satisfactorios al Banco.  [6:   Como ejemplo, dicha declaratoria jurada podría decir como sigue: “Declaramos que, al competir en (y, si somos sujetos de una adjudicación, al ejecutar) el contrato antes mencionado, observaremos estrictamente las leyes contra fraude y corrupción vigentes en el país del contratante), conforme esas leyes han sido incluidas por el contratante en los documentos de licitación para este contrato y, sin perjuicio de los procedimientos del Banco para tratar casos de Prácticas Prohibidas, acatar las normas administrativas de [autoridad correspondiente] para conocer y resolver todos los casos relacionados con procedimientos de adquisiciones”.] 

	

	Apoyo Complementario de Adquisiciones
	1.19
	El Banco puede acordar proporcionar al Prestatario un Apoyo Complementario de Adquisiciones (ACA), donde el Prestatario o el país miembro, según corresponda, y cuando el Banco estime que:
a) Se han identificado debilidades en la capacidad de ejecución del prestatario; o
b) En caso de procesos de contratación complejos o innovadores.
	

	
	1.20
	ACA no implica que el Banco realice las adquisiciones en nombre del Prestatario, y la ejecución del proyecto sigue siendo responsabilidad del Prestatario. El alcance y la naturaleza de dicho apoyo son determinados por el Banco caso por caso.
	

	Sistemas de Adquisiciones Electrónica
	1.21
	 El Banco alienta a los Prestatarios a modernizar continuamente sus sistemas de adquisición, incluso, la incorporación de elementos de contratación electrónica que aseguren los Principios Básicos de Adquisiciones del Banco. Los prestatarios pueden utilizar sistemas electrónicos de adquisición (e-Procurement) para aspectos del Proceso de Adquisiciones, que incluyen: la emisión de Documentos de Adquisiciones, adendas,  recepción de Ofertas, Propuestas, solicitudes, presupuestos y la realización de otras acciones o métodos de adquisición, como una subasta electrónica inversa, siempre que el Banco esté satisfecho con la adecuación del sistema, incluidas las características de accesibilidad, seguridad e integridad, confidencialidad y registro de auditoría.
	

	Adquisición de Activos Arrendados
	1.22 
	El arrendamiento de activos puede resultar adecuado cuando conlleve beneficios económicos u operativos para el Prestatario (por ejemplo, costos de financiamiento más bajos, beneficios impositivos, uso de activos por un tiempo limitado, reducción del riesgo de obsolescencia). Los Prestatarios pueden recurrir al arrendamiento (leasing) si así lo acuerdan con el Banco y se ha establecido en el Plan de Adquisiciones. También deberán acordarse con el Banco las medidas adecuadas de mitigación de riesgos. 
	

	Adquisición de Bienes de Segunda Mano
	1.23
	Si así se ha acordado con el Banco y se ha establecido en el Plan de Adquisiciones, el Prestatario podrá adquirir bienes de segunda mano en caso de que esto constituya un medio económico y eficiente para lograr los objetivos de desarrollo del proyecto. Se deberán cumplir los siguientes requisitos: 

(a) se especificará en el Plan de Adquisiciones con cualquier medida de mitigación de riesgos que pueda ser necesario especificar;
(b) La adquisición de bienes de segunda mano no podrá combinarse con la de bienes nuevos; 
(c) En los requisitos técnicos/las especificaciones técnicas se deberán describir las características mínimas de los bienes de segunda mano, incluida su antigüedad y estado; y
(d) Se deberán especificar las disposiciones de garantía adecuadas.

	

	Adquisiciones Sostenibles
	1.24 
	Si así se ha acordado con el Banco, los Prestatarios podrán incorporar en el proceso de adquisición requisitos adicionales vinculados con la sostenibilidad, incluidos los de su propia política de sostenibilidad en las adquisiciones, siempre que su aplicación se corresponda con los Principios Básicos de Adquisiciones del Banco.
	

	Criterios de Evaluación
	1.25
	Los criterios de evaluación se diseñarán para permitir que el Prestatario obtenga VpD en las adquisiciones financiadas por el Banco. Los criterios de evaluación reflejarán la naturaleza de la adquisición y podrán basarse en el precio o en una combinación de precio y atributos que no son de precio, tales como calidad, sostenibilidad, innovación, costos del ciclo de vida, entre otros. Cuando sea posible, tales criterios deberán expresarse preferentemente en términos monetarios. Cuando esto no sea posible, los atributos que no son de precio deben ser medibles y comparables entre las ofertas. Según los criterios de evaluación, el criterio de adjudicación podrá ser solo en base al precio o a una combinación de precio y atributos diferentes al precio llamados, en ambos casos, el contrato adjudicado reflejar la "oferta más ventajosa".
	

	Tipo y Monto de los Contratos
	2.2
	Los documentos de licitación deberán indicar claramente el tipo de contrato que se va a celebrar y contener las disposiciones de contrato propuestas, por lo tanto, apropiadas. La selección de los tipos y el tamaño de los contratos tiene en cuenta la naturaleza, el riesgo, la complejidad de la contratación y las consideraciones de VpD. Los tipos y tamaños de contratos aplicables incluyen: suma global, precio unitario, tarifas de costo más reembolsables, llave en mano, basados ​​en el rendimiento, basados ​​en el tiempo, acuerdos marco, servicios de administración, diseño y construcción, construcción propia, operación y construcción-transferencia, o una combinación de estas, entre otras aceptables para el Banco. Los tipos de contratos más comunes contemplan pagos sobre la base de una suma global, precios unitarios, tarifas de costo más más reembolsables o combinaciones de estas. Los contratos de costos reembolsables son aceptables para el Banco solo en circunstancias excepcionales tales como condiciones de alto riesgo o donde los costos no se pueden determinar por adelantado con suficiente precisión. Tales contratos deberán incluir incentivos apropiados para limitar los costos. 
	

	[bookmark: Prequalification_of_Bidders][bookmark: _Toc364483377][bookmark: _Toc358896363][bookmark: _Toc458085661]Precalificación de Oferentes 
	2.8
	La precalificación suele ser necesaria para trabajos innovadores, grandes o complejos, o en cualquier otra circunstancia en la que los altos costos de preparar ofertas detalladas podrían desalentar la competencia, como equipos diseñados a medida, plantas industriales, servicios especializados, algunos sistemas complejos de información y tecnología, soluciones innovadoras y contratos para ser alquilados bajo llave en mano, diseño y construcción, o gestión de contratos. Esto también garantiza que las invitaciones a licitar se extiendan solo a aquellos que tienen las capacidades y los recursos adecuados.
	

	Una Etapa, Un Sobre
	2.11
	El proceso de adquisición de una única etapa con un sobre es el más adecuado cuando las especificaciones y los requisitos son suficientes para permitir la presentación de ofertas completas. En el proceso de adquisición de una única etapa y un solo sobre, deben presentarse las Ofertas Técnicas y Financieras en un solo sobre.
	

	Una Etapa, Dos Sobres
	2.12
	Si corresponde, en las adquisiciones de una sola etapa puede utilizarse un proceso de dos sobres. El primer sobre contiene las calificaciones y la propuesta técnica, y el segundo sobre, la propuesta financiera (precio); los dos sobres se abren y se evalúan de manera consecutiva.
	

	Adquisiciones de Varias Etapas
	2.13
	Habitualmente, puede resultar poco práctico elaborar especificaciones técnicas completas en forma anticipada a la adquisición, en particular en los siguientes casos:
(a) instalaciones complejas y de gran tamaño en las que se adjudicará un contrato llave en mano para el diseño y la construcción de una Planta;
(b) obras, bienes o servicios complejos y de características especiales; o
(c) soluciones innovadoras, complejos sistemas de tecnología de información y de comunicaciones, sujetos a rápidos avances tecnológicos.
	

	
	2.14
	En la primera etapa, se invita a presentar propuestas sobre la base de un diseño conceptual o especificación funcional o de desempeño, con sujeción a las reuniones confidenciales de descubrimiento y aclaración que organice el Prestatario para interiorizarse sobre las posibles soluciones. En la segunda etapa, se podrá modificar el documento de SDO/SDP para reflejar los descubrimientos efectuados durante estas reuniones confidenciales, y se lo enviará luego a los Licitantes/Proponentes calificados, solicitándoles presentar sus Propuestas finales. Según se exija en dicho documento, en la segunda etapa puede utilizarse el método de un (1) solo sobre o de dos (2) sobres, uno para la parte técnica y otro para la financiera, que se abrirán y evaluarán de manera sucesiva.
	

	Dialogo Competitivo
	2.15
	El diálogo competitivo es un procedimiento de múltiples etapas mediante el cual el Prestatario puede llevar a cabo un diálogo con los proponentes directamente con el objetivo de desarrollar una o más soluciones alternativas adecuadas para cumplir con sus requisitos. Este procedimiento está diseñado para adquisiciones particularmente complejas e innovadoras y puede ser adecuado en los siguientes casos:

(a) cuando hay varias soluciones posibles que satisfacen los requerimientos del Prestatario, y cuando los mecanismos técnicos y comerciales detallados necesarios para respaldar estas soluciones exigen un desarrollo conjunto y la discusión entre las partes; y

(b) cuando, debido a la índole y la complejidad de la adquisición, el Prestatario objetivamente no puede:

i. definir con precisión el alcance y las especificaciones técnicas o de funcionamiento que se requieren para satisfacer sus exigencias, y/o
ii. especificar todos los aspectos de los mecanismos legales o financieros de la adquisición.
	

	
	2.16
	En el dialogo competitivo, el Prestatario entabla un diálogo con los oferentes seleccionados inicialmente con el objetivo de identificar y definir de manera más adecuada los medios más apropiados para satisfacer los requisitos del Prestatario antes de invitar a las oferentes a presentar sus propuestas finales. El uso de este método requiere una justificación que será reflejada en la estrategia de adquisiciones y en el Plan de Adquisiciones, previa aprobación del Banco. Para garantizar la transparencia y la rendición de cuentas, el Prestatario debe identificar un Proveedor o Entidad verificadora de la Probidad que sea independiente (Auditor de Probidad) aceptable para el Banco. El Auditor de Probidad se nombrará al inicio de la contratación y auditará el proceso hasta la adjudicación del contrato, y elaborará un informe a ser remitido a los oferentes y al Banco.
	

	Asociación para la Innovación
	2.17
	La Asociación para la Innovación es un procedimiento de múltiples etapas en el que el Prestatario necesita una solución para ofrecer mejores obras, bienes o servicios de no consultoría para lograr sus objetivos de desarrollo sostenible, y dicha solución no está prontamente disponible en el mercado. Este procedimiento debe realizarse de conformidad con los Principios Básicos de Adquisiciones del Banco y se utilizará en circunstancias excepcionales, donde: (i) las nuevas obras, bienes o los servicios de no consultoría buscados tienen méritos innovadores, (ii) la innovación debe ocurrir durante la ejecución del contrato, (iii) el (los) proveedor(es) necesitan desarrollar la nueva solución con la colaboración técnica del Prestatario; y (iv) el (los) proveedor(es) conciben la solución innovadora y garantizan su implementación a escala real para el Prestatario. En este procedimiento, existe la intención de incluir en la contratación tanto el desarrollo como la adquisición de la solución, siempre que el proveedor cumpla con los niveles de desempeño acordados y los costos mínimos. 
	

	Validez de los Ofertas y Garantía de Mantenimiento de Oferta
	2.22
	En lugar de una garantía de mantenimiento de la oferta, el Prestatario puede exigir a los oferentes que firmen una Declaración de Garantía de Oferta, aceptando que si retiran o modifican sus ofertas durante el período de validez, o si se les adjudica el contrato y no firman el contrato o no presentan una Garantía de Cumplimiento antes de la fecha límite definida en los documentos de licitación, serán suspendidos durante el período de tiempo especificado en los documentos de licitación, para que no puedan presentar ofertas para contratos con la entidad que invitó a la licitación.
	

	Precios
	2.30
	En el caso de los contratos de tipo diseño y construcción o llave en mano, el oferente debe cotizar el precio de la planta instalada in situ, incluidos todos los costos por concepto de suministro del equipo, transporte marítimo y terrestre, seguro, instalación y puesta en marcha, así como las obras conexas y todos los demás servicios incluidos en el contrato, como diseño, mantenimiento, operación, etc. Salvo disposición en contrario en los documentos de licitación, el precio llave en mano debe incluir todos los derechos, impuestos y otros gravámenes.[footnoteRef:7] [7:  	Las cotizaciones de bienes para contratos llave en mano pueden ser solicitadas sobre la base de precio DDP (lugar de destino convenido) (INCOTERMS correspondientes al momento del proceso) y, al preparar sus ofertas, los oferentes podrán elegir entre bienes importados de países miembros o bienes fabricados en el país del Prestatario.] 

	

	[bookmark: Bid_Opening_Procedures]Procedimientos para la Apertura de las Ofertas
	2.53
	La apertura de las ofertas debe coincidir con la hora límite fijada para su entrega o efectuarse inmediatamente después de dicha hora límite[footnoteRef:8] y debe anunciarse, junto con el lugar en que haya de efectuarse la apertura, en el llamado a licitación. El Prestatario debe abrir todas las ofertas a la hora estipulada y en el lugar especificado. Las ofertas deben abrirse en un acto público; y deberá seguir los procedimientos establecidos en los documentos de licitación (etapa única con uno o dos sobres o varias etapas). Se debe permitir la presencia de los oferentes o de sus representantes (en persona o por medios electrónicos cuando se utilice licitación por medios electrónicos). Al momento de abrir cada oferta, se deben leer en voz alta y deben publicarse por medios electrónicos cuando se haya utilizado una licitación de este tipo y registrar en un acta, el nombre del oferente y el precio total de cada oferta y de cualesquiera ofertas alternativas, si se las hubiese solicitado o se hubiese permitido presentarlas. Copia del acta debe enviarse prontamente al Banco y a todos los participantes. Las ofertas que se reciban una vez vencido el plazo estipulado, así como las que no se hayan abierto y leído en la sesión de apertura, no deben ser consideradas. [8:  	A fin de dejar tiempo suficiente para llevar las ofertas al lugar anunciado para su apertura pública.] 

	

	Confidencialidad
	2.55
	Después de la apertura pública de las ofertas, no debe darse a conocer a los oferentes ni a personas que no estén oficialmente involucradas en este proceso, información alguna acerca del análisis, aclaración y evaluación de las ofertas ni sobre las recomendaciones relativas a la adjudicación, hasta cuando se haya publicado la intención de adjudicar el contrato o la adjudicación del contrato, según corresponda o haya sido acordado con el Banco para dicho proceso.
	

	Evaluación y Comparación de Ofertas

	2.57
	Los criterios y la metodología de evaluación se especificarán en detalle en los documentos de licitación. Los criterios de evaluación y la metodología serán apropiadas al tipo, naturaleza, condiciones de mercado y complejidad de lo que se está adquiriendo. Para lograr VpD, los criterios de evaluación pueden tener en cuenta factores como el precio, la calidad, el riesgo, la innovación, la sostenibilidad y el costo del ciclo de vida. Con sujeción a lo dispuesto en el párrafo 2.68, la oferta que resulte más ventajosa [footnoteRef:9], sin que sea necesariamente aquella cuyo precio cotizado sea el más bajo, debe ser seleccionada para la adjudicación. [9:  	Véase el párrafo 2.60.] 

	

	
	2.60
	Los documentos de licitación deben especificar también los factores pertinentes, además del precio, que han de considerarse en la evaluación de las ofertas y la manera como han de aplicarse a fin de determinar la oferta más ventajosa. El uso de los criterios de tipo calificado son criterios que se evalúan en puntos de mérito, ya que no se pueden evaluar completamente en términos monetarios. Los puntos de mérito asignados se basan normalmente en el grado en que la oferta cumple o supera los requisitos detallados en los documentos de licitación. En el caso de obras, bienes y equipos, los factores que se pueden tomar en cuenta comprenden, entre otros, el calendario de pagos, el plazo de entrega, los costos de operación, la eficiencia, soluciones innovadoras y compatibilidad del equipo, la disponibilidad de servicio y repuestos, la capacitación necesaria, la seguridad contra accidentes, sostenibilidad y los beneficios ambientales. Los factores distintos del precio que hayan de utilizarse para determinar la oferta más ventajosa deben expresarse, en la medida posible, en términos monetarios, o debe asignárseles una ponderación relativa en las disposiciones pertinentes de los documentos de licitación. 
	

	Ofertas Anormalmente Bajas
	2.63
	Una oferta anormalmente baja es aquella cuyo precio, en combinación con otros elementos constitutivos de la oferta, parece ser tan bajo que provoca en el Prestatario serias dudas sobre la capacidad del Licitante para ejecutar el contrato al precio cotizado.
	

	
	2.64
	Donde el Prestatario identificare una oferta potencialmente anormalmente baja, el Prestatario pedirá al licitante que brinde aclaraciones por escrito, en las que se deberá incluir un análisis pormenorizado del precio de su oferta en relación con el objeto del contrato, el alcance, la metodología propuesta, los plazos, la distribución de riesgos y responsabilidades, y cualquier otro requisito establecido en el documento de licitación. Si, tras evaluar el análisis del precio, el Prestatario determina que el licitante no ha demostrado su capacidad para ejecutar el contrato al precio cotizado, el Prestatario rechazará la oferta.
	

	[bookmark: Postqualification_of_Bidders]Post calificación de los Oferentes
	2.68
	Si no hubiera habido precalificación de oferentes, el Prestatario debe determinar si el oferente cuya oferta ha sido considerada como la más ventajosa y los otros oferentes que superaron la evaluación, cuentan con la capacidad y los recursos financieros necesarios para ejecutar satisfactoriamente el contrato en la forma indicada en la oferta. Los criterios que se han de aplicar deben especificarse en los documentos de licitación, y si el oferente no reúne las condiciones necesarias su oferta debe ser rechazada. En tal caso, el Prestatario debe hacer una determinación similar en cuanto al oferente cuya oferta haya sido evaluada como la siguiente más ventajosa.
	

	Mejor Oferta Final
	2.69
	En las adquisiciones competitivas internacionales sujetas a revisión previa, el Banco puede aceptar que el Prestatario utilice el método de Mejor Oferta Final (MOF). En esta opción, el Prestatario invita a aquellos Licitantes que hubieran presentado Ofertas sustancialmente ajustadas a los requisitos a enviar su Mejor Oferta Final. Este procedimiento puede ser adecuado cuando resulte beneficioso que los Oferentes tengan una última oportunidad de mejorar sus Ofertas, ya sea reduciendo los precios, aclarando o modificando su Oferta o brindando información adicional. El Prestatario informará en el documento de licitación, lo siguiente:
a. si se utilizará la MOF;
b. que los Licitantes no están obligados a presentar una MOF;
c. que no habrá negociaciones después de la MOF.
	

	Negociaciones
	2.70
	En las adquisiciones competitivas internacionales sujetas a revisión previa, el Banco puede aceptar que el Prestatario lleve adelante Negociaciones después de evaluar las Ofertas y antes de la adjudicación final del contrato. Cualquier negociación se realizará de acuerdo con los requisitos del documento de solicitud de ofertas. Si se llevan a cabo negociaciones, se realizarán en presencia de un Proveedor de Garantía de Probidad (Auditor de Probidad), acordado con el Banco. Las negociaciones pueden incluir términos y condiciones, precio y/o aspectos sociales, ambientales e innovadores, siempre que no cambien los requisitos mínimos de la Oferta.
	

	
	2.71
	El Prestatario negociará primero con el Licitante que haya presentado la Oferta Más Ventajosa. Si el resultado no es satisfactorio o no se llega a un acuerdo, el Prestatario podrá entonces negociar con quien haya presentado la segunda Oferta Más Ventajosa, y así sucesivamente hasta que se logre un resultado satisfactorio.
	

	Plazo Suspensivo
	2.72
	A solicitud del Prestatario, el Banco puede acordar adoptar este mecanismo para dar tiempo a los oferentes a examinar la adjudicación y evaluar si es apropiado presentar una queja.
	

	
	2.73
	El plazo suspensivo comenzará cuando la Notificación de Intención de Adjudicar del Prestatario[footnoteRef:10] se envíe a los oferentes. El plazo suspensivo durará diez (10) días hábiles después de dicha fecha de transmisión, a menos que sea extendido de otro modo. El contrato no se adjudicará ni antes ni durante el período de suspensión. [10:  La Notificación de Intención de Adjudicar (NIA) es una notificación por escrito que se transmite a cada oferente que presentó una oferta, informándoles de la intención de adjudicar el contrato al adjudicatario.] 

	

	
	2.74
	A pesar de lo anterior, no se exigirá establecer un plazo suspensivo en las siguientes situaciones:
1. cuando se hubiera presentado solo una Oferta/Propuesta en un proceso abierto y competitivo;
1.   selección directa; y
1. en situaciones de Emergencia reconocidas por el Banco
	

	
	2.75
	Al finalizar el plazo suspensivo, si el Prestatario no ha recibido ningún reclamo de un oferente no seleccionado, procederá a adjudicar el contrato de conformidad con la decisión de adjudicación respectiva, tal como comunicó previamente en la Notificación de la Intención de Adjudicar el Contrato.
	

	
	2.76
	Para los contratos sujetos a revisión previa, si el Prestatario no recibe ningún reclamo dentro del plazo suspensivo, procederá a adjudicar el contrato de conformidad con la recomendación respectiva para la que había recibido previamente la no objeción del Banco. El Prestatario informará tal situación al Banco, dentro de los tres (3) días hábiles de dicha adjudicación.
	

	
	2.77
	El Prestatario hará llegar la comunicación sobre la adjudicación del contrato al oferente ganador junto con los restantes documentos especificados en los documentos de licitación para la firma del contrato.
	

	
	2.78
	Si el Prestatario recibe un reclamo de un oferente no seleccionado dentro del plazo suspensivo, no avanzará con la adjudicación del contrato hasta que dicho reclamo se haya abordado, tal como se indica bajo el Apéndice 3.
	

	
	2.79
	En los contratos sujetos a la revisión previa del Banco, el Prestatario no avanzará con la adjudicación sin antes haber recibido la confirmación del Banco de que la queja ha sido resuelta satisfactoriamente. En los contratos sujetos a revisión ex post el Prestatario actuara conforme indicado en el Apéndice 3.
	

	[bookmark: _Toc458085693]Adjudicación del Contrato

	2.80
	El Prestatario debe adjudicar el contrato, dentro del período de validez de las ofertas, al oferente que reúna los requisitos apropiados en cuanto a capacidad y recursos y cuya oferta: (i) responda sustancialmente a los requisitos exigidos en los documentos de licitación y (ii) represente la oferta más ventajosa.[footnoteRef:11] A ningún oferente se le debe exigir, como condición para la adjudicación del contrato, que asuma responsabilidades por trabajos que no hubiesen sido previstos en los documentos de licitación, o que efectúe cualquier modificación a la oferta que presentó originalmente. [11:  	Denominados “oferente evaluado más ventajoso” y “oferta evaluada como la más ventajosa”, respectivamente.] 

	

	[bookmark: Rejection_of_All_Bids]Rechazo de Todas las Ofertas
	2.84
	No deben rechazarse todas las ofertas y llamarse a nueva licitación sobre la base de las mismas especificaciones con la sola finalidad de obtener precios más bajos. Si la oferta evaluada como la más ventajosa que responde a lo solicitado excediera el costo estimado por el Prestatario, previamente a la licitación, por un monto considerable, el Prestatario debe investigar las causas del exceso de costo y considerar la posibilidad de llamar nuevamente a licitación, como se indica en los párrafos anteriores. Como alternativa, el Prestatario podrá negociar con el oferente que haya presentado la oferta evaluada como la más ventajosa para tratar de obtener un contrato satisfactorio mediante una reducción del alcance del contrato, la reasignación del riesgo y la responsabilidad, o ambas cosas, que se traduzca en una reducción del precio del contrato. Sin embargo, si la reducción del alcance de los trabajos o la modificación que hubiera que introducir en los documentos del contrato fueran considerables podría ser necesario llamar a una nueva licitación.
	

	
	2.85
	Debe obtenerse el acuerdo previo del Banco antes de rechazar todas las ofertas, llamar a nueva licitación o entablar negociaciones con el oferente que hubiere presentado la oferta evaluada como la más ventajosa.
	

	Información sobre Adjudicaciones por el Prestatario
	2.86
	Al notificar la intención de adjudicar el contrato a que se refiere el párrafo 2.73 o la publicación de la adjudicación del contrato a que se refiere el párrafo 2.81, el Prestatario debe especificar que cualquier oferente que desee averiguar las razones por las cuales su oferta no fue seleccionada, debe solicitar una explicación del Prestatario. El Prestatario debe proporcionar oportunamente una explicación del por qué esa oferta no fue seleccionada, ya sea por escrito o mediante una reunión de información, o ambas, a opción del Prestatario. El oferente debe asumir todos los costos de asistencia a tal reunión. 
	

	[bookmark: Limited_International_Bidding]Licitación Limitada
	3.2
	La licitación limitada (LL) es esencialmente un método competitivo convocada mediante invitación y sin anuncio público. La LL puede ser un método adecuado de contratación en los casos en que (a) haya solamente un número reducido de proveedores, o (b) haya otras razones excepcionales que justifiquen el empleo cabal de procedimientos distintos de los de una LPI. En la LL, los Prestatarios deben solicitar la presentación de ofertas de una lista de posibles proveedores que sea suficientemente amplia para asegurar precios competitivos. En los casos en que haya sólo un número limitado de proveedores, la lista debe incluirlos a todos. 
	

	Comparación de Precios
	3.5
	La comparación de precios es un método de contratación que se basa en la obtención de cotizaciones de precios de diversos proveedores (en el caso de bienes) o de varios contratistas (en el caso de obra pública), con un mínimo de tres, con el objeto de obtener precios competitivos. Es un método apropiado para adquirir bienes en existencia, fáciles de obtener, o productos a granel con especificaciones estándar y pequeño valor o trabajos sencillos de obra civil y pequeño valor. La solicitud de cotización de precios debe incluir una descripción y la cantidad de los bienes o las especificaciones de la obra, así como el plazo (o fecha de terminación) y lugar de entrega requerido. Las cotizaciones pueden presentarse por carta, fax o medios electrónicos. Para la evaluación de las cotizaciones el comprador debe seguir los Principios Básicos de Adquisiciones del Banco. Los términos de la oferta aceptada deben incorporarse en una orden de compra o en un contrato simplificado, incluyendo las provisiones sobre Prácticas Prohibidas y elegibilidad.
	

	[bookmark: Direct_Contracting]



Contratación Directa
	3.6
	La contratación directa se lleva a cabo sin competencia (una sola fuente) y puede ser apropiado cuando solo hay una firma adecuada o hay una justificación para usar una firma preferida. La contratación directa puede ser apropiada en las siguientes circunstancias:
1. un contrato existente, incluido un contrato no originalmente financiado por el Banco, para la ejecución de obras, el suministro de bienes o de servicios de no consultoría, adjudicado de conformidad con procedimientos aceptables para el Banco, puede ampliarse para incluir bienes, servicios de no consultoría u obras adicionales de carácter similar. En tales casos se debe justificar, a satisfacción del Banco, que no se puede obtener ventaja alguna con un nuevo proceso competitivo, esté debidamente justificado y que los precios del contrato ampliado son razonables;
1. existe un requisito justificable para contratar a una firma que haya completado previamente un contrato, en los últimos 12 meses, con el Prestatario para realizar un tipo de contrato similar. La justificación deberá demostrar que la firma se desempeñó satisfactoriamente en el contrato anterior; que ninguna ventaja puede ser obtenida por la competencia y que los precios son razonables;
1. la estandarización de bienes o de repuestos, con fines de compatibilidad con los bienes existentes, puede justificar compras adicionales al proveedor original. Para que se justifiquen tales compras, el equipo original debe ser adecuado, el precio debe ser razonable y deben haberse considerado y rechazado las ventajas de instalar equipos de otra marca o fuente con fundamentos aceptables para el Banco;
1. el bien requerido es patentado o de marca registrada y puede obtenerse de una sola fuente;
1. el contratista responsable del diseño de un proceso exige la compra de elementos críticos de un proveedor determinado como condición de mantener su garantía de cumplimiento de un equipo, planta o instalación;
1. los bienes, obras o los servicios de no consultoría suministrados en el país del Prestatario por una empresa estatal, una universidad, un centro o institución de investigación del país del Prestatario son de naturaleza única y excepcional;
1. en casos excepcionales, como por ejemplo en respuesta a desastres naturales o situaciones de emergencia; y
1. la adquisición es de muy bajo valor y bajo riesgo, según lo acordado en el Plan de Adquisiciones.
	

	
	3.7
	Una vez firmado el contrato, el Prestatario debe publicar en los sitios de Internet del UNDB online y del Banco, el nombre del contratista, el precio, la duración y un resumen del alcance de la contratación directa. Esta publicación puede realizarse trimestralmente en forma de cuadro sumario del período anterior.
	

	Administración Directa
	3.8
	La administración directa, esto es, construcción e instalación de equipos y servicios de no consultoría realizados por un departamento de gobierno del Prestatario mediante el empleo de su propio personal y equipos,[footnoteRef:12] puede ser el único método práctico bajo circunstancias específicas. Este método requiere que el Prestatario aplique los mismos controles e inspecciones de calidad rigurosos que para los contratos adjudicados a terceros. La administración directa será justificada y solo se puede utilizar, después de la no objeción del Banco, en cualquiera de las siguientes circunstancias: [12:  	Debe considerarse como unidad de ejecución por administración directa una empresa de construcción de propiedad del gobierno que no sea administrativa ni financieramente autónoma. De otra manera, la expresión “construcción por administración” se conoce como “mano de obra directa”, equipo de área o “trabajo directo”.] 

1. no puedan definirse anticipadamente las cantidades de trabajo o servicios involucrados;
1. se trate de obras o servicios pequeños y dispersos o en localidades remotas para las que sea improbable que las empresas de construcción calificadas presenten ofertas a precio razonable;
1. los trabajos o servicios deban llevarse a cabo sin interferir con las operaciones que estén en marcha;
1. el Prestatario pueda asumir mejor que el contratista el riesgo de una interrupción inevitable de los trabajos o servicios; o
1. se trate de emergencias o reparaciones urgentes que requieran atención inmediata.
	

	[bookmark: _Toc458085710][bookmark: Procurement_in_Loans_to_Financial_Interm][bookmark: _Toc364483423][bookmark: _Toc358896411]Contrataciones en Prestamos a Intermediarios Financieros
	3.12
	Cuando el préstamo proporcione fondos a un intermediario, como es el caso de un organismo de crédito agrícola o de una institución financiera de desarrollo, que hayan de trasladarse bajo otro préstamo a beneficiarios, como son individuos, empresas del sector privado, empresas pequeñas o medianas, o empresas comerciales autónomas del sector público, para el financiamiento parcial de subproyectos, las contrataciones las efectúan en general los respectivos beneficiarios según prácticas corrientes del sector privado o comerciales, aceptables para el Banco. Cuando el intermediario financiero recibe un préstamo que traslada bajo otro préstamo a beneficiarios de entidades subnacionales del sector público, como municipalidades, las contrataciones las efectúan los respectivos beneficiarios de conformidad con los Principios Básicos de Adquisiciones.
	

	Asociaciones Público-Privadas (APP), Concesiones y Modalidades Semejantes del Sector Privado
	3.13
	Una asociación público-privada (APP) es un contrato de largo plazo entre un actor del sector privado y una entidad gubernamental para el suministro de un activo o un servicio público, en el que el privado asume un nivel de riesgo significativo y la responsabilidad de la gestión, y en el que la remuneración está vinculada al desempeño.
	

	
	3.14
	El Banco puede financiar el costo de un proyecto o contrato cuyas contrataciones se efectúen por medio de acuerdos APP[footnoteRef:13], CPO/COT/CPOT,[footnoteRef:14] concesiones o sistemas semejantes del sector privado[footnoteRef:15], si el proceso de selección:  [13:  El Prestatario puede incluir una cantidad razonable para el reembolso del costo de la preparación de las ofertas fallidas de participantes calificados, si se justifica como una medida para alentar una mayor participación de los Oferentes en el proyecto.]  [14: 	CPO: Construcción, propiedad, operación (del inglés, BOO).
	COT: Construcción, operación, transferencia (del inglés, BOT).
	CPOT: Construcción, propiedad, operación, transferencia (del inglés, BOOT).]  [15:  Para proyectos como carreteras de peaje, túneles, puertos, puentes, centrales eléctricas, plantas de eliminación de residuos y sistemas de distribución de agua.] 

1. refleja los Principios Básicos de Adquisiciones del Banco; 
1. refleja la aplicación de las Prácticas Prohibidas y Procedimientos de Sanciones del Banco; y
1. es coherente, según corresponda, con los requerimientos establecidos en estas Políticas. 

	

	
	3.15
	El Banco puede acordar financiar proyectos APP iniciados a partir de propuestas no solicitadas. En todos los casos de propuestas no solicitadas, el proceso para evaluar y determinar la mejor adecuación al propósito y enfoque de VpD para adjudicar un contrato deberá estar claramente definido por el Prestatario. Cuando se deba someter una propuesta no solicitada a un mecanismo de selección competitiva, el Prestatario podrá utilizar uno de los siguientes enfoques para permitir que la empresa que presentó la propuesta no solicitada participe en el proceso:
1. El Prestatario no otorga ventaja alguna a la empresa en el proceso. El Prestatario puede compensar por separado a la empresa si esta medida está permitida en su marco regulatorio aplicable.

1. Se otorga una ventaja a la empresa en el proceso de selección, como una bonificación de puntos en la evaluación o el acceso garantizado a la segunda etapa en un proceso de dos etapas. Esta ventaja se difundirá en el documento de licitación/solicitud de propuesta y se definirá de un modo que no impida una competencia eficaz. 
	

	Contratación Basada en Desempeño
	3.17
	La contratación basada en desempeño (o contratación basada en resultados) puede incluir, entre otros: (a) el suministro de servicios que serán pagados en función de resultados; (b) el diseño, suministro, construcción (o rehabilitación) y concesión de una instalación que va a ser operada por el Prestatario, o (c) el diseño, suministro, construcción (o rehabilitación) de una instalación y el suministro de servicios para su operación y mantenimiento por un determinado número de años acordado posteriormente a su puesta en marcha.[footnoteRef:16] Por lo general se requiere la precalificación de los proveedores en los casos en que se requiera el diseño, suministro y/o construcción, y el empleo del método de licitación en múltiples etapas como se describe en el párrafo 2.13. [16:  	Ejemplos de este tipo de contratación son: (i) en el caso de servicios: la provisión de servicios médicos, como son los pagos por servicios específicos de consultas o exámenes de laboratorio, etc.; (ii) en el caso de contratación de instalaciones: el diseño, contratación, construcción y puesta en marcha de una planta generadora de electricidad térmica que será operada por el Prestatario; y (iii) en el caso de la contratación de instalaciones y servicios: el diseño, contratación, construcción (o rehabilitación) de una carretera y la operación y mantenimiento de esa carretera durante los 5 años posteriores a su construcción.] 

	

	Apéndice 1: Revisión por el Banco de las Decisiones en Materia de Adquisiciones 

Estrategia de las Adquisiciones
	1
	El Prestatario deberá preparar una estrategia de adquisiciones que justifique los arreglos propuestos para su conformidad con el Contrato de Préstamo y estas Políticas. El Banco revisará la estrategia de adquisiciones y los acuerdos propuestos por el Prestatario, según lo establecido en el Plan de Adquisiciones. El Plan de Adquisiciones se preparará sobre la base del análisis de mercado realizado durante la preparación de la estrategia de adquisiciones y cualquier consideración adecuación al propósito de los métodos seleccionados de conformidad con el Contrato de Préstamo y estas Políticas. El Plan de Adquisiciones cubrirá un período inicial de al menos 18 meses. El Prestatario actualizará el Plan de Adquisiciones anualmente o según sea necesario, siempre cubriendo los próximos 18 meses de implementación del proyecto. Todas las revisiones propuestas al Plan de Adquisiciones se enviarán al Banco para su aprobación previa.
	

	Revisión Ex-Ante
	2
	En relación con todos los contratos que estén sujetos a revisión ex-ante por el Banco:
(e) Si posteriormente a la notificación de intención de adjudicación o la publicación de los resultados, según se haya acordado con el Banco, el Prestatario recibiera disconformidades o quejas de parte de los oferentes, debe enviar al Banco para su no objeción una copia de dichas quejas o disconformidades y las respuestas a las mismas.
(f) Si como resultado del análisis de las disconformidades el Prestatario modificara la intención de adjudicación o la recomendación de adjudicación del contrato, debe presentar al Banco para no objeción las razones de dicha decisión y el informe de evaluación modificado. El Prestatario debe volver a notificar la adjudicación y publicar la adjudicación del contrato siguiendo el formato descrito en el párrafo 2.81 de estas Políticas.
	

	
Apéndice 3: Guía para los Oferentes

Propósito

	1
	Este apéndice tiene por objeto orientar a los posibles oferentes que deseen participar en las contrataciones financiadas por el Banco. Cuando el Contrato de Préstamo incluya disposiciones relativas a un Plazo Suspensivo[footnoteRef:17] que permita quejas antes de la notificación de adjudicación a los Oferentes, las funciones del Banco, los Oferentes y los Prestatarios para revisar y tramitar las quejas se definirán en el Contrato de Préstamo o en los procedimientos de adquisición acordados entre el Banco y Prestatario. [17:  Luego de la decisión de adjudicar el contrato, el Prestatario deberá enviar una notificación por escrito de manera rápida y simultánea sobre la intención del Prestatario de adjudicar el contrato al adjudicatario y a todos los que presentaron ofertas (la Notificación de Intención de Adjudicar). Esta notificación inicia el Plazo Suspensivo, el Prestatario publicará el aviso de adjudicación del Contrato después de la expiración del Plazo Suspensivo. Si el Prestatario recibe una queja de un oferente fallido dentro del plazo suspensivo, el Prestatario no procederá con la adjudicación del contrato hasta que se haya resuelto la queja en consulta con el Banco si el proceso está sujeto a revisión previa.] 

	

	Papel del Oferente
	9
	Es responsabilidad del oferente señalar toda ambigüedad, contradicción, omisión, etc., antes de presentar su oferta, a fin de asegurarse de que la oferta cumpla con todos los requisitos exigidos, incluidos los documentos de soporte solicitados en los documentos de licitación. Toda oferta que no cumpla con algún requisito crítico (técnico o comercial) debe ser rechazada. El oferente que desee proponer una desviación con respecto a un requisito que no sea crítico o alguna otra solución alternativa, debe cotizar el precio en una oferta que cumpla sustancialmente con todos los requisitos de los documentos de licitación y, en forma separada, debe indicar el ajuste del precio que puede ofrecer en caso de aceptarse las desviaciones. Las desviaciones o alternativas sólo pueden ofrecerse si los documentos de licitación lo permiten. Una vez que las ofertas hayan sido recibidas y abiertas públicamente, no se puede solicitar ni permitir a los oferentes que modifiquen el precio o el contenido de su oferta, a menos que así se haya especificado en los documentos de licitación y de conformidad con los procedimientos que permiten negociación.
	

	Confidencialidad
	10
	Como se indica en el párrafo 2.55 de estas Políticas, el proceso de evaluación de las ofertas debe ser confidencial hasta que la notificación de intención de adjudicación haya sido remitida a los oferentes o la adjudicación del contrato haya sido publicada, según sea aplicable. Esto es indispensable para evitar que las personas que examinen las ofertas de parte del Prestatario y del Banco tengan interferencias inapropiadas, reales o percibidas. Si en esta etapa un oferente desea presentar información adicional al Prestatario, al Banco o a ambos, debe hacerlo por escrito.
	

	Reunión Informativa por el Banco
	15
	Como se establece en el párrafo 2.86, si, con posterioridad a la notificación de la intención de adjudicación al oferente favorecido o la publicación de notificación de adjudicación, según sea aplicable, un oferente desea informarse sobre las razones por las cuales su oferta no fue seleccionada, debe dirigir su solicitud al Prestatario. Si el oferente no considera satisfactoria la explicación proporcionada por el Prestatario y desea una reunión con funcionarios del Banco, para ello debe dirigirse por escrito a la Representación que corresponde al país Prestatario con copia a la División de Adquisiciones de Proyectos del Banco en Washington, DC, quien organizará una reunión al nivel y con los funcionarios apropiados. En esa reunión se discutirá exclusivamente la oferta del oferente, y no las ofertas de los competidores.
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1.2 


 


La responsabilidad en cuanto a la ejecución del proyecto, y por 


tanto a la adjudicación y administración de los 


contratos en virtud 


del mismo, es del Prestatario.


1


 


Por su parte, el Banco, de 


conformidad con su Convenio Constitutivo, “...tomará las 


medidas necesarias para asegurar que el producto de todo 


préstamo que efectúe o garantice, o en el que tenga 


participaci


ón, se destine únicamente a los fines para los cuales el 


préstamo se haya efectuado, dando debida atención a las 


consideraciones de economía y eficiencia”. Si bien en la práctica 


las reglas y procedimientos de contratación específicos a seguir 


en la ejecuc


ión de un proyecto dependen de cada caso, 


los 


siguientes Principios Básicos de Adquisiciones del Banco guían las 


adquisiciones según esta Política:


 


(a)


 


Valor por dinero: el principio de VpD


 


significa el uso 


efectivo, eficiente y económico de los recursos, que 


requiere una evaluación de los costos y beneficios 


relevantes, junto con una evaluación de los riesgos y los 


atributos y el ciclo de vida que no son de precio, según 


corresponda. El pre


cio solo puede no representar 


necesariamente VpD.


 


(b)


 


la necesidad de atender a criterios de Economía y 


Eficiencia en la ejecución del proyecto, inclusive para la 


contratación de los bienes y para la ejecución de las obras 


involucradas en él;


 


(c)


 


el interés del Ba


nco en dar a todos los oferentes elegibles, 


tanto de países Prestatarios como no Prestatarios 


miembros del Banco,


2


 


la misma información e igual 


oportunidad de competir en el suministro de bienes y la 


ejecución de obras financiados por el Banco;
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En algunos casos el Prestatario actúa solamente como intermediario y el proyecto es ejecutado por otro organismo o entidad. L


as referencias que en estas Políticas se hacen al Prestatario comprenden también 


a tales organismos o entidades, así como a los sub


prestatarios en el caso del financiamiento otorgado para sub


-


préstamos en préstamos globales y, en el caso de cooperaciones técnicas, al Beneficiario.


 


2


 


 


Véanse los párrafos 1.6, 1.7 y 1.8.
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